INFORMACNI LIST PRO KLIENTY ZDARMA

PRIPRAVA BYTU II.

NEW
REALITY -

TEN DULEZITY OKAMZIK
JETU, KUPCI JSOU VE
VASEM BYTE A CHYSTAJI
SE NA PROHLIDKU.
UDELALI JSTE VSECHNO
PRO JEJI HLADKY A
USPESNY PRUBEH?

Rychlejsi prodej bytu? Vime, jak na to

Jakmile se rozhodnete, ze chcete prohlidky vaseho bytu mély odlepené tapety a neumyta okna
prodat svj byt, nelze predem uroven a prilakaly dostatek nezachrani, naopak kupci nejspis
rict, jak dlouho bude trvat, nez kvalitnich kupcu. nebudou souhlasit s cenou. Bud ji
naleznete kupce. Nékteré byty zacnou tlacit dold, nebo prosté
jsou prodané za par dni, zatimco odejdou. Zeptali jsme se proto
jiné mohou byt na trhu pul roku a majitele realitni kancelafe New
vice. Pokud vam zalezi na Reality pana Milana Masity, jak se
rychlosti, s jakou by mélo ke jim dafi prodavat byty do 90 dni -
koupi dojit, pomoci vam muze takovou garanci slibuji jako jedina
predevsim dobry a zkuSeny tajemstvi rychlého a Gsp&&ného realitni kancelar na Ceském trhu.
makléfi. Ten se postara nejen o prodeje. Vyfe&nost makléie vase “Nepodceriujeme pfipravu bytu,” zni
papirovani, ale taky o to, aby jeho rychla odpoveéd. >>>

Pokud uz mate byt umistény v
nabidce idedlné jen jedné realitni
kancelare, zfejmé uz se zacali hlasit
kupci se zajmem o prohlidku.
Nepodcenujte jeji pfipravu, protoze
pravé v ni se nejCastéji skryva

UKLIDTE JAKO NA VANOCE ODVEZTE DOMACI ZVIRATA NABIDNETE OBCERSTVENT




Uspéch prohlidek vyzaduje piipravu a trochu prace - nejen ze

strany maklére, ale tentokrat predevsim od vas

PrestoZze pribéh samotné prohlidky  3.Nabidnéte obéerstveni. Anebo se

byste méli nechat pouze na makléfi,
hezky se obléknout, sednout si do
obyvaku a v klidu si dat kavu,
zatimco on provazi zajemce po
byté, pfipravy na prohlidku sam
makléf za vas nezvladne. Cim lip se
pfipravite, tim spi$ dosahnete ceny,
za kterou chcete byt prodat.

1.Vyhod’te nepotiebné véci a uklid’te.
Vyuzijte vSeho, co jste se od nas
dozvédeli pfi pripravé bytu na
foceni, a tentokrat jesté navic
utfete prach, vyluxujte, vytfete,
umyijte vSe, co potfebuje umyt.
Kupci se u vas potfebuji citit
dobre, aby si mohli pfedstavit, jak
se ve vasem byté bydli, a to
v zanedbaném prostfedi nejde.

2.Docasné odstéhujte mazlicky.
Prohlidky mohou trvat nékolik za
sebou jdoucich hodin. Vasi
mazli¢ci se nemohou plést
zajemcum pod nohama, navic
nikdy nevite, zda nepfijde nékdo s
alergii. Odstrarite také vSechny
naznaky, Ze u vas Zije zvife -
zejména pelisky a misky.

domluvte s makléfem, ze
obc&erstveni zafidi. Nebojte se,
nejde o zadné vyvarovani, staci
suSenky, konvice s kavou a voda.
Je to vyte€ny zpusob, jak kupce u
vas udrzet trochu déle, uvolnéné si
popovidat a zjistit, co pfesné
poptavaji a hledaji.

4.Dejte védét sousediim. Upozornéte

je, Ze u vas budou prohlidky a ze
po domeé budou chodit cizi lidé.

5.Rozjasnéte byt. Vytahnéte vSechny

rolety a Zaluzie, disledné
roztahnéte zavésy, aby do bytu Slo
co nejvic denniho svétla.
Rozsvitte lampy a svétla v
tmavych pokojich a do opravdu
tmavych roh( a mistnosti pofidte
dodatecné osvétleni.

6.Dejte kazdému pokoji jeho smysl.

Ujistéte se, Ze u kazdé mistnosti je
patrné, k ¢emu je vlastné urcena.
Loznice ma vypadat jako loznice a
kancelaf jako kancelafr. Pokoj bez
ucelu vypada zbyte€ny a déla na
kupce dojem, Ze plati néco navic.

UPRAVY NA
POSLEDNI
CHVILI

PRICTTOD DO BYTU

- Prelepte nebo sejméte
jmenovky na dvefich a na
zvonku. Chrarite si soukromt,
prestoze to za vas bude délat i
vas maklér.

« Utfete dvere a kliku, vyklepejte
rohozku.

- Popfemyslejte, zda neumistit
pred dvere kytku v kvétinaci.

UVNITR
+ Z kuchyniskeé linky odstrarite
témeér vdechno, bude vypadat
vétsi. Nalestéte ji.
+ Tésné pfed zahajenim
prohlidek dukladné vyvétrejte.
» Umyjte WC, vanu a umyvadlo
» Zvazte pouziti domaci vané
» Nachystejte ob&erstveni

NECO NAVIC

* Kupte barevné sladéné rucniky

* NaaranZujte fezané kvétiny na
stal

+ Pfidejte polStafe na postele a
sedacku

 Vystéhujte pfebytecné a
prekazejici kusy nabytku




